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穿山甲

◆ 所属类型：平台

◆ 开发时间：2018年8月14日发布

◆ 参选类别：年度最佳移动广告投放平台



简介

• 平台定位：全球应用变现与增长平台

• 穿山甲是巨量引擎旗下领先的视频化广告平台，以“帮助全球应用获得成功，推动广告价值

高效转化”为目标，为全球应用和广告主提供高效的用户增长和变现解决方案。两年时间，

穿山甲快速成长为国内首屈一指的广告平台，日请求突破360亿，日均展示达68亿，覆盖7亿

日活用户，成功打通流量主和广告主之间的高效分发路径，提升全行业的广告变现和投放效

率。

• 平台价值观：

– 开放：以开放合作的心态，共享技术能力和商业化资源，推动行业一起成长

– 追求极致：以用户体验和广告效果为核心，不断优化产品和服务

– 合作伙伴第一：个性化和人性化的服务流量主和广告主



优质流量：多维度覆盖用户触媒场景

100%资源直签 一站式广告投放30000+移动媒体资源



高潜流量接入
源头淘汰劣质

严厉打击侵权/违规
最严格反作弊体系

严厉打击违规作弊，重视行业生态健康
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独立模型深度学习 ，为投放效果保驾护航

巨量引擎领先技术能力基础 穿山甲独立技术优势 穿山甲独家效果优化模型

统一的顶级推荐技术架构

数千台单业务
模型预估集群

超过2000台
模型线上预估集群

千亿级特征超模型
实时更新

多项技术协同过滤
LR  DNN  GBDT  FM 

点击率模型

次留率模型 付费率模型

全线产品支持一站式投放

更符合联盟市场
的推荐技术

全新独立
投放引擎

传承技术基因最优适配应用
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精细化
覆盖

开屏
广告 激励视频

原生信息流
/视频

三大产品全路径打通 —实现用户精细化覆盖

联合多领域Top 垂类APP

曝光与效果兼具的黄金资源位

3～5秒静态图，ctr高达7%+

聚合移动端优质流量

多种原生沉浸样式

支持横竖版视频/大小组图

创新样式持续更新

用户自主选择沉浸式体验

探索更多交互类型
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• APP启动第一入口

• 全屏位置可点击，支持直达链接吊起，减少过程流失

• 计费方式： oCPM / CPC / CPM / oCPC

• 推广目的：应用推广/销售线索收集/商品推广

穿山甲开屏广告是移动流量曝光的第一入口，

开屏广告—黄金曝光，第一视觉
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原生信息流/视频—强势触达，原生沉浸

融合

图片样式

信息流小图信息流大图信息流组图

元素清晰、表现力强元素多样、多维呈现 突出核心、图文并茂

信息流视频 沉浸式信息流视频 全屏视频

类似抖音视频的广告样式
沉浸体验高效转化

全屏弹出 5秒后可跳过
支持横/竖屏播放

内容页直接播放
样式精美

视频样式
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激励视频—创新玩法，深度互动

用户主动选择观看的全屏视频广告，深度互动样式，游戏、网服等广告主必争之地

• 用户选择观看，不可快进或跳过，观看

完整，播放完成率高

• 无需跳出，无其他因素干扰，沉浸感强，

加深用户记忆

 高沉浸度体验

• 多模版Endcard定制接入

 丰富样式接入

• 选择权交还用户，不伤害用户体验

• 观看视频广告换取有价值的奖励

• 15-30秒左右，原生广告全屏播放

 用户自主选择

• 以激励视频形式接入，承袭优质体验

• 点击广告即可试玩，互动度高

• 无需下载应用，即可体验产品玩法

• 预估点击/转化更高，跑量能力更强

 独家样式—试玩广告

激励视频 激励视频-试玩
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轻度游戏案例—创新样式结合次留率模型，低成本提升留存

穿山甲消耗占比超50%
ROI反馈更优

同等激活出价
跑量能力提升

竞价能力提升
（CTR*CVR）

+100%

+200%

投放效果投放背景

投放亮点

◼ 某超休闲游戏，轻度手游类型，IOS端上线

投放激励视频— 试玩广告

前置游戏玩法互动，创新性

样式提供灵活创意空间，沉

浸式体验。以较低成本提升

竞价和高效跑量能力，提高

转化率



◼ 仅设置基础定向（男性，安卓-排除特定机型）

◼ 长期投放抖音，寻找新流量渠道，通过穿山甲流量挖掘，

探索新用户，降低后端付费成本

接入自定义双出价次留率模

型，以“次留”替换“付费”

作为深度转化目标，结合超

休闲游戏用户参数搭建模型，

在成本有限条件下，最大范

围提升留存


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网服行业—视频化广告样式与次留模型搭配，核心提升次留效果

多样化视频广告样式
开拓营销新场景

双出价次留率模型
直击行业转化目标

激励视频 沉浸式视频

视频素材占比超 60% 
一步到位，次留转化数据对接，
设定明确次留率目标


模型优化，平衡激活与次留，
后端效果精准达标


稳定成本，最大范围低成本
获取更多次留用户


